L’INVITE de 'immobilier

Comment
bien choisir
son courtier
en immobilier
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Les étapes importantes de la vie comme le mariage, 'agrandis-
sement de la famille, le divorce ou un décés imposent un contexte
émotionnel fort, avec la plupart du temps, des enjeux financiers im-
portants. Dans les faits, beaucoup de souvenirs sont aussi liés au lo-
gement et I'investissement financier est souvent le plus considéra-
ble que 'on fait au cours de sa vie.

Face a la prolifération d’agents néophytes qui s'autoproclament
«experts immobiliers» sans aucune formation reconnue, il est pri-
mordial de faire appel a un courtier immobilier breveté pour vous
conseiller dans la vente de votre bien. En véritable professionnel
aguerri, il sera conscient de vos enjeux et sera en mesure de vous
apporter, avec intégrité, compétence et dynamisme, une incontes-
table valeur ajoutée.

Comment pouvons-nous I'évaluer, me direz-vous? De plusieurs
fagons, par exemple son expérience légitimée par une pratique de
plusieurs années au sein d’'une agence reconnue. Une enseigne
avec pignon sur rue et ayant déja vendu plusieurs centaines d’ob-
jets immobiliers dans votre région. Votre courtier doit également
tres bien connaitre tous les éléments techniques du batiment et
les spécificités juridiques liées a 'immobilier. Ces compétences
pointues sont essentielles pour
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valeur de la meilleure maniére possible. La qualité et le sérieux du
suivi que votre courtier vous fera dans le cadre de son mandat sont
également déterminants.

Refusez les avances de ces agents néophytes qui se vantent
d’étre des experts avec des performances invérifiables, qui proposent
des estimations gratuites pour vous séduire avant de vous imposer
de signer un contrat soi-disant «sans commission» qui, en réalité,
exige que vous payiez d’avance un forfait de plusieurs milliers de
francs, sans aucune garantie de vendre votre bien immobilier.

Face a l'avalanche quotidienne de fausses informations diffu-
sées dans la presse, sur les réseaux sociaux et a la télévision, seul
votre bon sens reste une valeur stire. N'oubliez pas que tout ce qui
est gratuit n'a pas de valeur, que tout ce qui est bon marché et qui
brille sera finalement toujours trop cher. Votre risque de perdre
des milliers de francs est bien réel. Pour toutes ces raisons, il est es-
sentiel de confier la vente de votre bien a un courtier en immeu-
ble avec brevet fédéral. Ce titre est protégé par la loi, profitez-en
et exigez-le systématiquement avant d’accepter le moindre ren-
dez-vous! Un courtier en immeuble avec brevet fédéral saura étre
a I’écoute de vos besoins, vous apporter ses conseils avisés et son
expertise pour conclure avec brio la vente de votre bien immobi-
lier. N'oubliez pas qu’il sera I'ambassadeur de votre bien, alors
choisissez-le trés consciencieusement. Elément décisif A ne sur-
tout pas oublier: la motivation de votre courtier sera proportion-
nelle au respect et a la confiance que vous lui accorderez en exclu-
sivité.



